
Dans un contexte où les concessions automobiles doivent gérer toujours plus de
données, de canaux de communication et de sollicitations clients, Rubeez annonce le
lancement de Lexxy IA, une nouvelle génération d’agent marketing pensée pour les
professionnels de la distribution automobile.

Conçue pour répondre aux enjeux concrets des points de vente, Lexxy IA permet d’unifier
les données CRM, DMS et LMS, de segmenter les contacts selon leur potentiel RFM,
puis de générer des campagnes marketing multicanales adaptées à chaque cible :
email, SMS, VMS, RCS, Time 2 Chat, WhatsApp, landing pages...
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Lexxy IA : l’agent marketing intelligent qui
transforme les données concessionnaires en
campagnes prêtes à activer.
Développée par Rubeez, Lexxy IA aide les concessions automobiles à exploiter leurs
données CRM, DMS et LMS pour générer des campagnes marketing multicanales en
quelques minutes. Actuellement testée dans une vingtaine de points de vente, la solution
permet d’économiser jusqu’à 98 % du temps de création des campagnes.

Une nouvelle réponse aux enjeux marketing des concessions.
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Déjà en test dans une vingtaine de points de vente
Actuellement en test chez une vingtaine de points de vente, Lexxy IA est confrontée aux
usages réels des concessions afin d’ajuster ses fonctionnalités aux besoins du terrain.

Ces premiers tests permettent de valider la pertinence de la solution sur des cas concrets :
campagnes de réactivation, relances après-vente, opérations commerciales,
segmentation client, génération de contenus et activation multicanale.

Une vision : rendre le marketing automobile plus simple, plus
rapide et plus performant
« Les concessions disposent aujourd’hui d’un volume considérable de données, mais elles
manquent souvent de temps, de ressources ou d’outils simples pour les exploiter
efficacement. Avec Lexxy IA, nous voulons rendre le marketing automobile plus rapide,
plus intelligent et surtout plus opérationnel », explique Lucy.

Nous vous proposons de vous faire une démo live personnalisée de Lexxy, n’hésitez
pas à nous contacter ! 

À propos de Rubeez
Rubeez développe des solutions software dédiées à la performance commerciale et
marketing des professionnels de l’automobile. Au sein du groupe UpYourBizz, Rubeez
accompagne les distributeurs dans la centralisation des leads, l’activation de la donnée client,
l’automatisation marketing et l’intégration de solutions IA adaptées aux usages terrain.

Lucy BERLOTY, COO
06 00 00 00 00

lberloty@rubeez.fr

98 % de temps économisé sur la création des campagnes
L’objectif de Lexxy IA est simple : aider les concessionnaires à passer plus rapidement de
la donnée à l’action commerciale. Grâce à son approche “un prompt = une campagne”,
Lexxy IA permet aux équipes marketing de créer des campagnes complètes en quelques
minutes, là où plusieurs heures étaient auparavant nécessaires. La solution permet ainsi
d’économiser jusqu’à 98 % du temps de création des campagnes, tout en améliorant la
personnalisation des messages et la cohérence des actions menées.

Avec Lexxy IA, les équipes peuvent identifier les meilleurs clients, réactiver les
opportunités dormantes, prioriser les contacts à fort potentiel et créer des campagnes
personnalisées selon les objectifs commerciaux du point de vente.
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